UN(E) TECHNICIEN(NE) COMMERCIAL(E)

INFORMATIONS UTILES
- Type de contrat : CDI

- Temps de travail : 32h sur 4 jours

- Profil : Bac +2 Commerce, Travaux
Publics

- Expérience : 3 ans minimum

VOTRE PROFIL

- Vous étes doté(e) d'excellentes
aptitudes  commerciales, vous étes
rigoureux(se) et méthodique ;

- Vous étes force de propositions, et étes
doté(e) d'une organisation flexible et
performante ;

- |déalement, vous avez une premiere
expérience dans le domaine des Travaux
Publics ou des matériaux ;

- Vous étes a l'aise avec les nouvelles
technologies ~ d'information et  de
communication.

ILE DE FRANCE

Vous souhaitez évoluer dans une PME a taille humaine,
intervenant dans le secteur porteur de I’économie
circulaire et intégrant les valeurs de la RSE.

Rejoignez une entreprise pionniere dans le recyclage du
BTP, dynamique et ambitieuse.

Rattaché(e) au Directeur Commercial et a la Directrice Développement

- Vous avez en charge de développer et de commercialiser TURBASOL
ainsi que le transit de terres du Groupe PRIGENT (de la réception a
I'évacuation);

- Vous vous positionnez comme appui technique auprés des clients et
élaborez des propositions commerciales ;

- Vous procédez a I'enregistrement des commandes et en assurez le suivi
interne jusqu’a I'encaissement en lien étroit avec les différents services de
I'entreprise ;

- Vous mettez en ceuvre le plan d’action de développement commercial en
assurant la fidélisation des clients, la prospection de nouveaux clients, les
visites clients et les visite sur chantier ;

- Vous assurez une veille commerciale, réglementaire et concurrentielle en
continue ;

- Vous établissez les reportings chiffrés auprés de la Direction ;

- Vous étes moteur dans la démarche d’amélioration continue de I'entreprise
et veillez a optimiser le niveau de satisfaction client et le résultat ;

- Vous participez a la communication et a la représentation du Groupe
PRIGENT auprés des parties prenantes externes.

Intégrez une entreprise avec des valeurs
fortes, qui souhaite vous faire évoluer

Transmettez votre candidature a aurelie.lestrat@yprema.fr



